Trodel oder Antikes: Alexa

Sachsenhausen. In einer Ecke von
Alexander Hoffmanns kleinem La-
den in der WallstraBe 26 hingr eine
alte Petroleumlaterne, die einst viel-
leicht als Ricklicht an der Eisen-
bahn hing. Ein elektronisches Kla-
vier will jemand loswerden, es steht
hochkant in der anderen Ecke. Da-
zwischen silbernes Teegeschirr, ein

kreischend bunt bemalter Samo- |

war, historische FuBballbilder und
blecherne Reklameschilder.
Verkauft werden soll das alles auf
dem Flohmarke des 21. Jahrhun-
derts, bei dem Internet-Auktions-
haus E-Bay. Seit Mai hat sich der 26-
Jahrige als so genannter E-Bay-A-
gent  selbststindig  gemache,  als
Franchise-Nehmer des Stuttgarter
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Denn wahrend der Einzelhandel
iiber sinkende Umsatze klagt, schie-
Ben Interner-Agenturen wie Pilze
aus dem Boden, und das Auktions-
haus E-Bay macht Rekordgewinne.

Die Agentur-ldee ist eigentlich
ganz cinfach: Viele Leute haben kei-
nen Computer, kennen sich im In-
ternet nicht aus oder wollen keine
Zeit fiir den Versand per Post auf-
wenden. Das sind nicht nur Senio-
ren. ,Mein gster Kunde ist noch
niche volljahrig®, erzihlt Alexander
Hoffmann. .Der braucht fiir jedes
Geschift die Erlaubnis seiner El
tern.” Hoffmann ibernimme fir
seine Kunden alle Formalitten, die
bei einer Versteigerung im Internet
notwendig sind, vom Fotografieren
iiber den Versand bis zur Abrech-
nung und Auszahlung,

Umgekehrt aberpruft er mit Hil-
fe der Polizei, dass die diber ihn ver-
kauften Elektrogerite nicht gestoh-
len sind und der Kiufer keine base
Uberraschung erlebt. Dass im Inter-
net auch Diebesgut feilgeboten
wird, kommt namlich immer wie-
der vor: Erst vor kurzem entdeckte
ein Frankfurter Fotograf seinen ge-
klauten Fotoapparat bei einer Auk-
tionsbérse im Internet.

Inzwischen laufe das Geschift
recht gut, meint der gelernte Kfz-
Mechaniker, der schon davon
traumt, eine Filiale aufzumachen.
Wihrend er noch schwarmt, kommt
der Paketbote und holt einen gan-
zen Stapel Pickchen ab, die nach
ganz Europa gehen. ,Das Weiteste,
was ich bisher verkauft habe, ging in
die USA®, erklart er.
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Der Paketdienst-Mann zicht ange-
sichts der vielen Schachteln die Au-
genbrauen hoch - nun muss er
doch den Handwagen aus dem Au-
to holen. ,Ich bin ganz zufrieden®,
sagt Alexander Hoffmann - auf
Hessisch. Dass er gebuirtiger Leipzi-
ger ist, hort man nicht. Die Familie
stellte 1988 einen Ausreiseantrag,
seither lebt er in Frankfurt. Den er-
lernten Beruf musste er nach einem
schweren Autounfall an den Nagel
hangen. ,Aber eigentlich ist mir das
viel lieber. Ich habe schon immer
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Ob nun cine alte Petroleumlaterne, eine Gitarre, silbernes Teegeschirr, historische Fuballbilder oder blecherne Rekl
Hoffmann stellt alles fiir seine Kunden zu E-Bay ins Internet und kiitmmert sich um die ganzen Formalititen.

davon getraumt, einmal mein eige-
ner Chef zu sein.*

Das Telefon klingelt, jemand frage
nach, wie das Ganze den funktionie-
re. .Nein, Sie konnen mir das niche
zum Fixpreis verkaufen und das
Geld gleich mitnehmen®, klart Ale-
xander Hoffmann den Anrufer auf.
»lch setze das nur fur Sie ins Inter-
net, das heiBt aber nicht, dass es
dann auch’ wirklich weggeht.” In-
zwischen habe er schon ein Gespiir
dafir entwickelt, was' auf diesem
grofen Marktplatz der Welt ver-

nder macht fast alles zu eld

kauft werden kann und was nichr.
«Biicher gehen fast gar nicht®, meint
er. ,Und Musik erstaunlicherweise
auch nichr. Bei Mobeln ist das Ver-
senden teuer, das lohnt kaum.*

Drei Euro kostet das Einstellen ei-
nes Angebots, wenn er das Anfangs-
gebot - es liegt oft sehr niedrig - be_-
stimmen kann. Besteht der Kunde
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Seine Philosophie lauter natur-
lich: .Nix mehr in den Sperrmull
werfen — selbst wenn's nur fiir einen
Appel und ein Ei weggeht, freut sich
ja vielleicht noch jemand druber.”
Und ein bisschen Geld kann der
chemalige Besitzer ohne grofe An-
strengung dazu verdienen. (and)

auf einem hoh Anfangspreis,
kostet es acht Euro. Das Internet-
Auktionshaus erhalt vier Prozent
der Verkaufssumme, Alexander
Hoffmann 15 Prozent des Erloses.




